


INHALTSVERZEICHNIS

Auf den folgenden Seiten kannst du uns naher
kennenlernen und herausfinden, wie gut wir
zusammenpassen und welche Maglichkeiten
flr eine Zusammenarbeit es gibt.

DER GROBE TRAUM

...vom eigenen Hanfladen

...beschéftigte auch Ralf Kannheiser schon viele Jahre vor der Er6ffnung des
ersten Hanf im Gliick Shops in Miinchen. Mit dem ambitionierten Ziel, eine der
altesten Nutzpflanzen der Welt von ihrem ungerechtfertigten Stigma zu be-
freien, um die gesundheitsfordernde Wirkung von Hanf auch fir die

breite Masse zuganglich zu machen, setzte er sein Vorhaben dann im
Sommer 2018 in die Tat um und eréffnete seinen ersten Laden im Herzen

der bayerischen Landeshauptstadt.

1. Der Traum vom eigenen Hanfladen S.03
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Ralf Kannheisers Vision von Cannabis ’

2. Ein perfekter Markt S.04

fiir den Einstieg in die Hanfbranche
3. Unser Franchisekonzept S.06 . . . . )
Dort sollten sich Hanffreunde und interessierte Personen informieren,
austauschen und mit erstklassigen Produkten eindecken kdnnen und dabei
durch professionelle Aufklarung und konsequente Sensibilisierung zu einem
offeneren Umgang mit Cannabis bewegt werden.

und was uns besonders macht

4. Die Hanf im Gliick Shops sS40
flexibel und unverkennbar

Mit Hilfe eines hochqualitativen, spezialisierten Angebots und eines besonders
kundenorientierten Service sollte Hanf im Gliick nicht nur zu Miinchens erster Adresse
fir Hanf und CBD Produkte werden, sondern gleichzeitig dafiir sorgen, dass die unzahligen Moglichkeiten von Hanf
als Ressource, Genussmittel, Arznei und Wirtschaftstreiber auch in Deutschland endlich erkannt und genutzt werden
konnen.

5. Unsere Franchisepartner S13
und was sie ausmacht

6. Unsere Unterstiitzung S14
zum Erfolg unserer Partner

7. Investitionskosten S16 Mit diesem Konzept stie8 Hanf im Gliick von Beginn an auf enormen Zuspruch in der Bevdlkerung und schnell wurden

Stimmen laut, die sich die Er6ffnung weiterer Standorte in anderen deutschen Stadten wiinschten. So entstand die
Idee, auch anderen Unternehmern die Moglichkeit zu geben, das Hanf im Gliick Geschaftssystem fur sich zu nutzen.
Mit seinen familiaren wie professionellen Strukturen, leicht zu erlenenden Hintergrundinformationen und Ablaufen,
flexibler Gestaltung bei der Standortwahl und verhaltnismaBig geringen Investitionen eignet sich Hanf im Gliick perfekt
als Franchise-Unternehmen.

mit denen zu rechnen ist
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in sieben einfachen Schritten

9. Dein Interesse ist geweckt? S.21

dann kontaktiere uns jetzt




DER PERFEKTE MARKT

Mit mehr als 4 Millionen regelméaBigen Cannabiskon-
sumenten im Jahr 2018, einer noch wesentlich hoheren
Dunkelziffer und rund 800.000 potentiellen Cannabis-
patienten wird der Absatzmarkt Deutschland derzeit
sowohl fur international operierende Cannabisunter-
nehmen, als auch fir private Investoren und deutsche
Cannabis-Start-Ups immer interessanter.

Da wundert es kaum, dass auch die Marktforscher von
Global Market Insights der deutschen Cannabis-Bran-
che jahrliche Wachstumsraten von circa 36% Prozent
einrdumen. Die Zukunft von Hanf in Deutschland sieht
also durchaus positiv aus und wirft dabei bereits jetzt
ihren Schatten in die Gegenwart.

Denn die gesellschaftliche Einstellung zu Hanfproduk-
ten ist schon jetzt in einem unvergleichlichen Wandel
begriffen. Laut leafly.de unterstitzen im Jahr 2020 be-
reits 84,1% der Befragten eine Lagalisierung von Can-
nabis zu einem gewissen Grad. Viele Menschen haben
bereits positive Erfahrungen mit Cannabisprodukten
gemacht und die gesundheitsfordernde Wirkung von
CBD sowie die Wahrnehmung von Hanf als Superfood
werden aktuell gesellschaftlich immer relevanter und
sorgen damit fur immer mehr Akzeptanz.

FUR EINE GRUNE ZUKUNFT

Auch der Markt fir CBD Produkte erlebt in Deutsch-
land derzeit einen regelrechten Boom. GroBBe Drogerie-
ketten, Reformhauser und Apotheken bieten bereits
CBD Produkte an und neue CBD Shops sprieBen wie
Pilze aus dem Boden. Gleichzeitig beginnt man den
JIrittbrettfahrer-Faktor” beobachten zu kénnen, der
immer dann eintritt, wenn Quereinsteiger ohne Know-
How beginnen, Produkte zu vertreiben, von denen sie
sich einen groBen Umsatz versprechen.

Nachbarldnder wie die Schweiz oder Osterreich wei-
sen bereits wesentlich weiterentwickelte Markte auf,
wodurch die positiven Prognosen fiir die Zukunft der
deutschen Hanf & CBD Branche zuséatzlich untermauert
werden.

Wenn sich der Markt hierzulande auch nur ansatzweise
in die gleiche Richtung entwickelt, wird die ohnehin
schon groBe Nachfrage nach Hanf und CBD Produk-
ten noch weiter ansteigen. Denn bei Betrachtung des
~Innovation Adoption Cycles” fiir CBD Produkte in
Deutschland wird sofort erkenntlich, dass das richtig
groBe Geschaft erst auf uns zukommt, da aktuell nur
die Gruppen der ,Innovators® und ,,Early Adopters* fiir
die ohnehin schon groBartigen Umsatzzahlen sorgen.



DIE BASIS UNSERES KONZEPTS
PRODUKTE IN PREMIUMQUALITAT

_— Fir uns ist der Vertrieb von Hanf und CBD nicht nur ein Job, sondern eine
";‘ P Leidenschaft. Daher setzen wir bei der Auswahl unserer Produkte
(I3 Ta stets auf allerhdchste Qualitat. Es ist diese Gberdurchschnittliche
g~ Produktqualitat, die unsere Kunden an uns schatzen und mit
: extrem haufigen Besuchen in unseren Shops belohnen.

Hanf im Gllick bietet Kunden ein handverlesenes Sortiment
an Premium CBD Bliiten, hochwertigen CBD Olen, wohl-
tuender CBD Kosmetik, kostlichen Hanftees und ande-
ren Hanf Lebensmitteln mit und ohne CBD. Das direkte
Feedback unserer Kunden bildet dabei die Basis unserer
Arbeit, die wir fortlaufend optimieren.

Wo immer mdéglich setzen wir auf die Zusammenarbeit mit
uns personlich bekannten, regionalen Herstellern, die sich
einer nachhaltigen und biologischen Arbeitsweise verschrie-

ben haben und Produkte erzeugen, die auch hochsten
Anspriichen muhelos gerecht werden kdonnen.

Um unsere Kunden immer wieder aufs Neue zu begeistern, sind wir
ununterbrochen auf der Suche nach den neusten Trends und noch bes-
seren Produktvarianten. Da wir nur die besten und frischesten CBD Bliiten anbieten mochten, beziehen wir
diese ausschlieB3lich von Produzenten, die bei der Aufzucht weitestgehend auf den Einsatz von Pestiziden,
Herbiziden und chemischen Diingern verzichten, um die Aromen der Pflanze bestméglich hervorzuheben.
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EINE STARKE MARKE

Hanf im Gliick steht fur den nachhaltigen Vertrieb von hochqualitativen
Hanf und CBD Produkten mit besonderem Kundenservice. Die Marke
ist dem Premiumsegment zuzuordnen und gehort schon jetzt

zu den wohl bekanntesten und schnellstwachsenden Marken
innerhalb der deutschen CBD Branche.

¢

Durch eine Positionierung als professioneller Handler £
mit fundiertem Fachwissen und direkten Bezugsquellen, =
id.

dessen Marktprasenz sich in einer persénlichen Uber-
zeugung begriindet sieht, hebt sich Hanf im Gliick dabei
deutlich von der Konkurrenz ab.

Der unverkennbare und stark positiv konnotierte Marken- b
namen wird durch eine durchdachte Corporate Identity -

und konsistente Kommunikation nach auBBen optimal abge- Ha nf
rundet. Mit Hilfe von ganzheitlichen MarketingmaBnahmen PP e
wird die Bekanntheit der Marke zudem konstant erweitert,

wahrend die bewusste Gestaltung der Customer Touch Points ——————————

fur positive Kundenerfahrungen sorgt.

Schon jetzt wissen immer mehr Kunden die herausragende Produktquali-

tat und den guten Service unserer Marke zu schatzen und empfehlen uns daher gerne weiter. So kommt
es, dass Kunden sich meist schon vor der Er6ffnung auf den neuen Standort freuen, wodurch unsere Fran-
chisenehmer von Beginn an mit guten Umsatzen rechnen kénnen.
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PROFESSIONELLE UNTERSTUTZUNG

Bei Hanf im Gluck vereinen die Liebe zum Produkt und der Wunsch nach
wahrer Veranderung im Umgang mit den Themen Hanf und CBD eine
Reihe an hanfaffinen Experten aus den Bereichen Einzelhandel, IT
und Gesundheitsmanagement mit Spezialisten fir Entwicklung,
Marketing und Vertrieb.

Die Kombination aus fachlicher Kompetenz, langjahriger
Erfahrung und innovativer Kreativitat setzt dabei wertvolle
Synergien frei, die es uns erlauben, unseren Kunden und
Franchisepartnern maBgeschneiderte Leistungen auf allen
Ebenen anzubieten.

Unser Team unterstitzt unsere Franchisenehmer nicht nur
bei der Auswahl einer passenden Immobilie, der Gestal-

A tung der Ladenflache, dem Erwerb der bendtigten Lizenzen
| und der Personalsuche, sondern Gibernimmt auch alle Auf-

- s o ﬁ" gaben in den Bereichen Supply-Chain-Management, Qualitats-

—_— sicherung, Online-Reputation-Management, Offentlichkeitsarbeit
und klassischem Marketing, sodass sich unsere Partner voll und

ganz auf das eigene, operative Tagesgeschaft fokussieren konnen
und den Erfolg ihres Franchise-Shop so langfristig ausbauen kénnen. Durch
unsere eigenen Griindungserfahrungen wissen wir genau, welche Schritte zu welchem Zeitpunkt zu gehen
sind und teilen dieses Wissen nattirlich gerne proaktiv mit unseren Franchisenehmern.

T . |

CHARME STATT STANDARD

Obwohl jeder Hanf im Gliick Shop so individuell wie sein Inhaber ist, sind J—
gewisse gestalterische Vorgaben und einige standardisierte Prozes-
se naturlich unabdingbar. Denn nur so kénnen wir ein einheitli-
ches Erscheinungsbild und vor allem eine gleichbleibend hohe
Servicequalitat sicherstellen, fiir die wir bekannt sind und von
unseren Kunden geschatzt werden.

Gleichzeitig erleichtern unsere bisher gesammelten Erfah-
rungswerte naturlich auch den Geschéftsstart fiir unsere
Franchisenehmer. Daher haben wir flir unsere Franchise- =" )
partner nicht nur eine Reihe an branchenspezifischen =" li;
Schulungen und Coachings entwickelt, sondern gehen =
bei Bedarf auch gerne individuell auf aktuelle Fragen und

aufkommende Herausforderungen ein. ] “(

Obwohl wir den besonderen Charakter jedes unserer Stand- i

orte bewusst hervorheben wollen, ist uns bewusst, dass unser

bestehender Ruf als professioneller und seriéser Anbieter von a n
Premiumprodukten als direktes Ergebnis unserer bisherigen An- 1

strengungen betrachtet werden kann und um jeden Preis aufrecht-

erhalten werden sollte. Daher haben wir eine Sammlung an verpflichtenden

Geschaftsstandards und wichtigen Informationen verfasst, um unseren Partnern die nétige Orientierung zur
Aufrechterhaltung unserer internen Vorgaben zu verschaffen und so zu ihrem Erfolg beizutragen.



HANF IM GLUCK SHOPS

Vielfalt ist uns bei Hanf im Gllick sehr wichtig, daher
sind unsere Laden genauso unterschiedlich wie ihre
Standorte. Egal ob groBer Premiumstore, kleiner Kiosk
oder geschickte Shop-in-Shop-Losung, unsere Shops
passen sich stets perfekt an die Anforderungen der
jeweiligen Location an und kénnen unsere Kunden auf
diese Weise optimal mit feinsten CBD Produkte versor-
gen.

Flachenanforderungen an einen Hanf im Gliick Shop:

«  Verkaufsrdaume zwischen 15m? und 150m?

« Gute Anbindung an offentliche Verkehrsmittel

« Vorzugsweise stark frequentierte Innenstadtlage
« Gute Sichtbarkeit z.B. durch groBe Fenster

Dank der Flexibilitat unseres Franchisesystems kdnnen
unsere Filialen nahezu uberall eréffnet werden und
durch unser Team miihelos an die 6rtlichen Gegeben-
heiten angepasst werden, um ein harmonisches und
unverwechselbares Gesamtbild zu erzeugen, das Kun-
den zum Entdecken, Verweilen und Wiederkommen
anregen wird.
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EINFACH UNVERKENNBAR

Die Gestaltung unserer Hanf im Gliick Shops hat
mafBgeblichen Einfluss auf die Meinung unserer Kun-
den und bestimmt deren ersten Eindruck von uns als
Marke. Daher setzen wir bei Ladeneinrichtung, Waren-
prasentation und dem Erscheinungsbild unserer Team-
mitglieder auf ein einheitliches Konzept, das fir unsere
Partner einfach umzusetzen ist und uns dennoch auf
unverkennbare Art und Weise von der Konkurrenz ab-
hebt.

Unser ansprechendes Design beruht dabei auf Er-
fahrungswerten und wird von Funktionalitat, aktuellen
Einrichtungstrends und nattrlich unseren eignen Mar-
kenwerten bestimmt. Jeder Hanf im Gliick Shop besitzt
einen individuellen Charakter, der mit Hilfe unseres
Expertenteams mihelos und kostenglinstig in das be-
stehende Markenkonstrukt eingefligt werden kann.

Dabei liefern unsere Designguidelines einen groben
Rahmen fir die Gestaltung der Verkaufsflache und
werden in engem Austausch zwischen dem Franchise-
nehmer und unserem Team an die bestehenden Ge-
gebenheiten vor Ort angepasst, um von Beginn an ein
professionelles und kompetentes Bild zu vermitteln.

-11-



Mango Sherbert Hes*

ERFOLG IST KEIN GLUCK

...und ldsst sich leichter gemeinsam erreichen!

Unsere Franchisepartner sind echte Multitalente, denn sie begeistern Kunden wie Mitarbeiter, kaufen ein und vertrei-
ben, planen voraus und bessern nach wahrend sie durch ihre Tatigkeit fur Hanf im Gliick gleichzeitig auch noch die
Cannabislegalisierung Deutschland vorantreiben.

Alle fur den Verkauf von Hanf und CBD Produkten relevanten Fahigkeiten sowie umfassendes Hintergrundwissen brin-
gen wir unseren Franchisepartnern dabei natlirlich schon vor der Er6ffnung ihres Hanf im Gllick Shops bei und opti-
mieren diese bei Bedarf auch wahrend des laufenden Betriebs. Die folgenden Eigenschaften sollten unsere Partner
allerdings bereits mitbringen:

. Uberzeugung von unseren Produkten und unserer Tétigkeit ist fiir den Erfolg in der Hanfbranche unerlasslich, denn nur
wer voll und ganz hinter seinem Sortiment, seiner Marke und seinen Handlungen steht, kann auch Kunden begeistern
und langfristig an sich binden

« SpaB an der Arbeit mit Menschen bildet die Grundlage fiir erfolgreiche Beziehungen zu Kunden, Mitarbeitern und dem
Team des Franchisegebers und bestimmt den téaglichen Geschéftsbetrieb sowie die Rentabilitdt eines Franchise-Stand-
ortes damit maBgeblich

« Kaufmannisches Denken ist der Schliissel zum Erfolg fiir jeden selbststandigen Unternehmer und wird auch fiir eine
Franchise-Partnerschaft mit Hanf im Gliick vorausgesetzt. Obwohl Erfahrungen mit selbststandigen Tatigkeiten wiin-
schenswert sind, kdnnen wir bestehendes Grundwissen fiir betriebswirtschaftliche Ablaufe auch im Zuge unserer Part-
nerschaft zielgerichtet erweitern

«  Einsatzbereitschaft und Verantwortungsbewusstsein werden von all unseren Partnern erwartet, da der Erfolg eines
Ladens auch immer vom Engagement und dem Fiihrungsstil des Inhabers abhangt. Daher zeigen unsere Partner ihren
Mitarbeitern durch eigenes Handeln den richtigen Weg und scheuen sich auch nicht davor, selbst mit anzupacken
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UNSER BEITRAG

Uns ist bewusst, dass der Weg zum eigenen Laden mit vielen
Fragen, Herausforderungen und vor allem Unsicherheiten
gepflastert ist. Daher steht unser erfahrenes Team unseren
Franchisepartnern auf jedem Schritt des Weges zur Seite.

Wir begleiten Entscheidungsprozesse wie zum Beispiel die
Wahl der geeigneten Rechtsform oder der passenden Ge-
werbeimmobilie, unterstiitzen in rechtlichen wie fachlichen
Fragen und packen bei der Konzeption und Einrichtung des
Ladens selbst mit an, um ein perfektes Ergebnis gewahrleis-
ten zu kénnen.

Gleichzeitig schulen wir unsere Partner bereits vor der Eroff-
nung ihres eigenen Hanf im Gliick Shops und sind auch wéah-
rend des laufenden Betriebs stets nur einen Anruf oder eine
E-Mail entfernt, um bei offenen Fragen oder neuen Heraus-
forderungen schnell und flexibel behilflich sein zu kdnnen.

Fur uns ist es wichtig, unseren Franchisepartnern die notige
Sicherheit in unserer jungen und oft noch undurchsichtigen
Branche zu bieten, so dass der tagliche Geschaftsbetrieb
voll und ganz im Mittelpunkt stehen kann.

-14 -

ZU DEINEM ERFOLG

Da wir unseren Franchisenehmern von Beginn an einen
reibungslosen Ablauf ermoglichen wollen unterstiitzen wir
unsere Partner mit unserem vielfaltigen Know-How in allen
Belangen rund um die Themen

« Ladeneinrichtung und Warenprasentation

«  Erstellung von Marketing Materialien

«  Konzeption und Durchfiihrung von Social Media Marketing
«  Online-Marketing und Reputation Management

«  Offline-Werbung, Kooperationen und Aktionen

«  Einkauf, Produktdesign und Vertriebsstrategien

«  Fotoshootings und Grafikleistungen

+  Event-Marketing und Pressearbeit

Es ist unser Anspruch, fiir jeden unserer Franchisenehmer
und jeden unserer Standorte das Beste herauszuholen und
all unseren Partnern mit unserer bisherigen Erfahrung zum
langfristigen Erfolg zu verhelfen. Dazu entwickeln wir in en-
ger Zusammenarbeit zwischen unseren Franchisenehmern
und deren personlichen Ansprechpartnern in unserer Zen-
trale maBgeschneiderte Strategien fiir jeden Hanf im Gliick
Shop, welche fiir schnell wachsende Bekanntheit, hohe
Nachfrage und vor allem gleichbleibend hohe Produkt- und
Servicequalitat sorgen werden.
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DEIN BEITRAG

...zur Expansion

UBER GELD SPRICHT MAN
...bei uns natiirlich auch

Sobald ein neuer Hanf im Gliick Shop er6ffnet wur-
de, fallen monatliche Franchise-Gebiihren in H6he
von 5% des Nettoumsatzes an, welche von uns zur
Forderung der Marke eingesetzt werden.

Da wir davon Uberzeugt sind, dass ein weiterer Anstieg der Handler fiir CBD und Hanfprodukte fiir eine nachhaltige
Veranderung im Mindset der breiten Masse sorgen kann und eine klare Gesetzeslage fur die Abgabe von Nutzhanf
nur so vorangetrieben werden kann, zahlt das Hanf im Gllick Franchise-System bewusst zu den Angeboten mit den
vergleichsweise geringsten Investitionskosten. In Verbindung mit den flexiblen StandortgréBen und den extrem
beliebten Produkten wird so der Grundstein fiir eine erfolgreiche Zukunft unserer Franchisenehmer gelegt.

Hinzu kommt eine monatliche Zahlung in Hohe
von 4% des Nettoumsatzes, die wir zur Steige-
rung der Markenbekanntheit und der allgemeinen
Marketing-Betreuung des jeweiligen Standortes
nutzen.

Die Investitionssumme fiir Ausstattung, UmbaumaBnahmen, Miete, Kaution und initialen Warenbestand ist dabei
natirlich abhangig von GroBe und Standort der gewilinschten Immobilie und liegt erfahrungsgeman zwischen 15.000€
und 25.000¢€.

Das Schulungskonzept stellt den Beginn unserer langjahrigen Partnerschaft dar, die dafiir anfallenden Kosten in Hohe
von 20.000€ werden dann 1:1 an die Lizenzkosten (25.000€) mit angerechnet. Laufende monatliche Gebiihren:
Die Details erfahrst du von deinem personlichen Ansprechpartner bei Hanf im Gliick in unserem ersten Gesprach « 5% vom Nettoumsatz als Franchise-Geblihr
sowie auf den folgenden Seiten. « 4% vom Nettoumsatz als Marketing-Gebiihr
Die Lizenzkosten ermdglichen unseren Partnern allerdings weit mehr als nur den Vertrieb von Hanfprodukten in unse-
rem Namen. Vielmehr kdnnen sie als nachhaltige Investition in branchenspezifische Erfahrungswerte und liberregio-
nale Markenbekanntheit verstanden werden, welche mit enormen Zeit- und Kostenersparnissen einhergeht. Unsere
Partner eréffnen zwar erst ihren ersten CBD Shop, doch tun sie dies mit der gesammelten Erfahrung von vielen weite-
ren durch uns betreuten Eré6ffnungen innerhalb der Hanf Branche.
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HANF IM GLUCK KIOSK-KONZEPT

ca. 15 - 25 qm Ladenflache

Schulungsgebiihr

Lizenzkosten Hanf Im Gliick

Initialer Warenbestand
Ladengestaltung & UmbaumaRnahmen
Kassensystem

weitere Griindungskosten (individuell, Puffer)
Kaution (individuell)

Miete erste 3 Monate (individuell)
Internetanschluss

Monatliche Darlehensrate

Mitarbeiter

5% Netto-Umsatz Franchise Gebihr
4% Netto-Umsatz Marketing GebUuhr

20.000 €
5.000 €
6.500 €

800 €
1.000 €
800 €
1.000 €
1.800 €
50 €

33.950€

-18 -

einmalig, wird an Lizenzkosten angerechnet
einmalig
einmalig
einmalig
einmalig
einmalig
einmalig
monatlich
monatlich
monatlich
monatlich
monatlich
monatlich

HANF IM GLUCK SHOP-KONZEPT

> 25 qm Ladenflache

Schulungsgebiihr

Lizenzkosten Hanf Im Gliick

Initialer Warenbestand
Ladengestaltung & UmbaumaRnahmen
Kassensystem

weitere Griindungskosten (individuell, Puffer)
Kaution (individuell)

Miete erste 3 Monate (individuell)
Internetanschluss

Monatliche Darlehensrate

Mitarbeiter

5% Netto-Umsatz Franchise Gebihr
4% Netto-Umsatz Marketing Gebiihr

20.000 €
5.000 €
6.500 €
3.000 €
1.000 €
1.000 €
2200 €
3.000 €

50 €

41750 €
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einmalig, wird an Lizenzkosten angerechnet
einmalig
einmalig
einmalig
einmalig
einmalig
monatlich
monatlich
monatlich
monatlich
monatlich
monatlich

monatlich



DER WEG ZUM EIGENEN SHOP

...ist kiirzer als gedacht!

Informiere Dich ausfiihrlich indem du in dieser Broschiire oder auf unserer Website alle
grundlegenden Informationen zu unserem Franchise-System studierst und uns mit anderen
Anbietern vergleichst.

Teil uns Dein Interesse mit indem du unser Bewerbungsformular ausfiillst und uns so die Méglichkeit
gibst, dich und dein Vorhaben besser kennenzulernen.

Sprich direkt mit uns und kléare alle offenen Fragen. Dein personlicher Ansprechpartner gibt dir gerne
alle weiteren Informationen, die du zur Entscheidungsfindung bendétigst.

Lerne uns personlich kennen und werde Teil unseres Teams. Bei einem abschlieBenden Meeting hast
du die Maglichkeit, dich personlich mit uns auszutauschen und anschlieBend den Schulungsvertrag zu
unterzeichnen, um auch offiziell ein Teil von Hanf im Gliick zu werden.

Hol Dir das nétige Know-How mit Hilfe unseres speziell flir Franchisepartner konzipirten Schulungs-
programms. In mehreren Schritten erfahrst du alles, was du zu CBD, unseren Produkten und Verkaufs-
techniken wissen musst.

Beginne die Detailplanung gemeinsam mit unserem Team. Wir helfen dir bei der Auswahl des per-
fekten Standortes, der Einrichtung deines Shops und planen mit dir jeden Schritt bis hin zur groBen
Eroffnung.

Bereite die Er6ffnung vor indem du den Laden gemeinsam mit unserem Team einrichtest, ihn mit
Ware ausstattest und damit beginnst, mit unseren Experten die besten WerbemaBnahmen fir die
Eroffnung zu erarbeiten und umzusetzen.
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PURE CBD
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DEIN INTERESSE IST GEWECKT?

...dann nimm jetzt Kontakt mit uns auf!

Um die nachsten Schritte auf dem Weg zu einer Franchise-
Partnerschaft mit Hanf im Gliick einzuleiten, schaue auf
unserer Franchise-Website vorbei und fiille unser
Bewerbungsformular aus:

www.hanf-im-glueck.shop/franchise/

Unser Team wird sich anschlieBend schnellst-
moglich mit dir in Verbindung setzen, um einen
Termin fiir ein Erstgesprach mit deinem person-
lichen Ansprechpartner zu vereinbaren, in dem wir
dann alle offenen Fragen von deiner und unserer Seite
klaren kénnen, um eine optimale Basis fiir unsere weitere
Zusammenarbeit zu schaffen.

IM GLUCK

Wir freuen uns darauf, von dir zu horen und gemeinsam auch
deinen Traum vom eigenen Hanfladen zu realisieren!
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